
წვდომა საექსპორტო ბაზრებზე
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1. დოკუმენტაციის 
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კრიტერიუმი კრიტერიუმის აღწერა
მაქსიმალუ
რი ქულა

განმცხადებლის 
პროფილი, 
გამოცდილება და 
საექსპორტო 
ბაზრ(ებ)ის ცოდნა 

განმცხადებელი მკაფიოდ აღწერს თავის ძირითად ბიზნეს საქმიანობას, მათ შორის, მის მიერ წარმოებულ პროდუქტ(ებ)ს ან
გაწეულ მომსახურებას, საქმიანობის ხანგრძლივობას და შესაბამის საექსპორტო გამოცდილებას. განცხადებაში ჩამოთვლილია
კონკრეტული სამიზნე ბაზრები ევროკავშირის ტერიტორიაზე, რომელზე შესვლას და/ან გაფართოებას გეგმავს განმცხადებელი
მომდევნო 18 თვის განმავლობაში და ნაჩვენებია, რომ აღნიშნულ ბაზრებზე არსებობს მოთხოვნა ქართული SME-ის მიერ შექმნილ
პროდუქციაზე/მომსახურებაზე. ასევე, დასაბუთებულია თუ რატომ შეირჩა აღნიშნული სამიზნე ბაზრები.
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მოთხოვნილი 
მხარდაჭერის 
რელევანტურობა და 
განმცხადებლის 
მიზნებთან 
შესაბამისობა 

განაცხადში ნათლად არის ახსნილი ძირითადი მიზანი და მოსალოდნელი ბიზნეს შედეგები (მაგ., პარტნიორების მოძიება,
გაყიდვების გაზრდა, ადგილობრივი წარმომადგენლობის დაფუძნება და ა.შ.). ნაჩვენებია, რატომ არის მოთხოვნილი მხარდაჭერა
კრიტიკულად მნიშვნელოვანი SME-ის ექსპორტის განვითარებისთვის, როგორ გააუმჯობესებს ეს კონკურენტუნარიანობასა და
ხელს შეუწყობს ევროკავშირის ბაზარზე შესვლას. განცხადება ტექნიკურად გამართული და თანმიმდევრულია. მასში ნათლად
არის განსაზღვრული კონსულტანტის როლი, მოსალოდნელი შედეგები და დოკუმენტები, რომლებიც მომზადდება
საკონსულტაციო მომსახურების შედეგად.
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შერჩეული 
კონსულტანტის 
გამოცდილება და 
სანდოობა

განმცხადებელი წარმოადგენს სრულ და ზუსტ ინფორმაციას შერჩეული კონსულტანტის შესახებ, მათ შორის CV-ის/რეზიუმეს
და/ან პროფესიულ პორტფოლიოს (ინდივიდუალური კონსულტანტებისთვის) ან კომპანიის პროფილსა და ამ დავალებაზე
პასუხისმგებელი თანამშრომლ(ებ)ის რეზიუმე(ებ)ს (საკონსულტაციო კომპანიებისთვის). კონსულტანტის პროფესიული
პორტფოლიო, რეპუტაცია და შესაბამისი გამოცდილება შეესაბამება განცხადებით შემოთავაზებულ აქტივობებს. წარმოდგენილი
დოკუმენტები ნათლად აჩვენებს კონსულტანტის ექსპერტიზას შესაბამის სექტორში და მის კავშირებს/საკონტაქტო ქსელს (მაგ.
მყიდველები, მარეგულირებლები, სავაჭრო ასოციაციები და ა.შ.) სამიზნე უცხოურ ქვეყანაში.
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კრიტერიუმი კრიტერიუმის აღწერა
მაქსიმალუ
რი ქულა

ორგანიზაციული 
მზადყოფნა და 
მართვის უნარები

განმცხადებელი ავლენს მზადყოფნას განახორციელოს შემოთავაზებული აქტივობები კონსულტანტთან თანამშრომლობით.
შემოთავაზებული ვადები რეალისტურია და მოვალეობები მკაფიოდ განაწილებულია ორგანიზაციაში (მაგ. განცხადებაში
წარდგენილი პროექტის მართვაზე გამოყოფილია შესაბამისი პასუხისმგებელი პირი ან გუნდი). განმცხადებელი აჩვენებს, რომ მას
შემოთავაზებული პროექტის განხორციელებისთვის საჭირო უნარები და მართვის სტრუქტურა გააჩნია.

10

ბიუჯეტის დასაბუთება
ბიუჯეტი რეალისტურია და მოთხოვნილი დახმარების მასშტაბს შეესაბამება. განმცხადებელს დეტალურად აქვს წარმოდგენილი
საკონსულტაციო მომსახურების მთლიანი ღირებულების, UNDP-ისგან თანადაფინანსებისთვის მოთხოვნილი ნაწილის,
საკუთარი კონტრიბუციის და დაფინანსების სხვა წყაროების (ასეთის არსებობის შემთხვევაში) შესახებ ინფორმაცია.

10

საერთო შეფასება: 
განაცხადის სისრულე, 
სტრუქტურა და 
თანმიმდევრულობა 

განაცხადი კარგად არის სტრუქტურირებული, შინაარსობრივად თანმიმდევრული და სრული. ყველა საჭირო დოკუმენტი
წარმოდგენილია. მოწოდებული ინფორმაცია არის ზუსტი, მკაფიო და ამყარებს განაცხადის მიზნებს.

10

ჯამში ქულების მაქსიმალური ოდენობა 100
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1. Primary contact person

Name
Surname

Sex
☐ Female

☐ Male

Age 
☐ 14-29

☐ 30+

Current position at the enterprise

Telephone number 
E-mail 

Additional contact person, his/her telephone 

number and e-mail 

https://forms.gle/jDNUvxMPgEdjR5e19


2. Background information on the SME 

SME name in Georgian; SME name in English 
Brand name in Georgian; Brand name in English 1

Website and/or a social network URL (if any)

Legal status 
Identification number 
Date of registration 
4-digit code of the business activity and category, based on the ‘National Classification of Economic Activities of Georgia, Rev 2’ 2

Please indicate the number of employees in your enterprise over the last year ☐   250 or more employees

☐   50 to 250 employees

☐   10 to 50 employees

☐   Fewer than 10 employees 

Please indicate the average annual revenue of your enterprise for the last 3 years ☐   Exceeds 60 million GEL

☐   12 million GEL - 60 million GEL

☐   2 million GEL - 12 million GEL

☐   300,000 GEL - 2 million GEL

☐   50,000 GEL - 300,000 GEL

Name and surname of the main authorized person / director

Sex of the main authorized person / director ☐ Female

☐ Male
Age of the main authorized person / director ☐ 14-29

☐ 30+
Phone number of the main authorized person / director

E-mail of the main authorized person / director

Legal address of the enterprise (region, municipality, city, street)

Physical address of the enterprise (region, municipality, city, street) 

Please list shareholders (owners) and their respective ownership shares (%)

[1] The name under which your enterprise operates in the market, and which is associated with the products or services you offer to customers. 
[2] National Classification of Economic Activities of Georgia, Rev 2 https://www.geostat.ge/media/70150/NACE-Rev_2_GE_2023.pdf 

https://www.geostat.ge/media/70150/NACE-Rev_2_GE_2023.pdf


3. Information about the SME activities and the requested support

Brief description of business activities: What is your main field of activity? What goods and/or services do you produce, and how long have you been engaged 

in this activity? 

(no more than 150 words)

Have you exported goods and/or services during the last 3 years?
☐   Yes

☐   No

If you have exported goods/services during the last 3 years, please indicate the export country/ies 

Approximately what percentage of your revenue comes from exports?

☐   More than 50% 

☐   20% - 50% 

☐   5% - 20% 

☐   Less than 5% 

☐   I do not have any exports

Have you participated in any international trade shows during the last 3 years? 
☐   Yes

☐   No

Does your enterprise currently hold any international quality standard(s), certification(s), accreditation(s), and/or license(s) for its goods and/or services? If yes, 

please specify the relevant certificate(s) or documentation.

☐   Yes

☐   No

In which target export market(s) do you plan to start and/or continue exports during the next 18 months? Please name a maximum of 3 target countries. 

Please briefly explain why you chose these countries and what makes you believe there is a strong demand for your products or services in these markets. 

(no more than 150 words)

Please describe the advisory service you plan to acquire, including its scope, timeline, and key objectives. Explain why this support is essential for your SME’s 

export development, and how it will contribute to specific outcomes such as entering new markets, forming partnerships, increasing sales, establishing a local 

presence, etc. Please describe the advisor’s role and planned deliverables and clarify how their support will improve your export potential and facilitate entry 

into new international markets. 

(no more than 150 words) 



3. Information about the SME activities and the requested support

Please provide brief information about the selected advisor (individual consultant or advisory firm) you plan to engage. Include relevant details such as:

− Professional background and portfolio;

− Expertise in the target sector(s);

− Experience with export development, market entry, partner identification and networking, local market intelligence, and/or regulatory support services;

− A proven network of relevant contacts (e.g., buyers, regulators, trade associations) in the destination market.

If the advisor is a company, include their website, a short description of their services, and contact details of the relevant representative (name, position, email, 

and phone number).

(no more than 150 words)

Please provide information about the costs associated with the requested support, including: 

(1)   the total cost of the advisory service – invoice from supplier on total costs (outlining the scope of work, objectives, timeline, and total cost for services).

(2)   the portion of the cost the SME requests to be co-financed by UNDP - invoice from supplier on portion of services and relevant costs (outlining the scope 

of work, objectives, timeline).

(3)   the portion to be covered by the SME as its financial contribution.

(4) the source of any additional funding (if applicable), including grants or support received from other donors or public agencies for the same purpose. 

Please describe your SME’s capacity to effectively work with the selected advisor and implement the proposed activities. Explain the internal resources 

allocated for this collaboration, including whether a designated employee or team will manage the process. Indicate the expected timeline for carrying out the 

activities and how your company is positioned to ensure smooth and timely execution. 

(no more than 150 words)

Additional information (optional field) – Use this section to provide any other information you consider relevant 

(no more than 150 words) 

Please upload the required supporting documents for this programme.



მადლობა ყურადღებისთვის

THANK YOU
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